NATHALIA DA SILVA DE SOUZA

RESUMO PROFISSIONAL

Experiéncia de 3
captagao e manu

Bnos atuando na area de vendas de produtos agropecuarios, especializada na
engaa dos clientes e na realizagdao de vendas, fortes habilidades de persuasao

e boa comunicagéo, sendo pro diversas vezes indicada como destaque do més por superar as

metas estabeleci

das.
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\ Experiéncia Profissional
COMERCIO VAREJISTA

TERRA FORTE ACuROPEUUARIA Pereira Barreto- SP

Responsavel por
e area de vendas

pagamentos, atu:

estabelecidas.

Periodo: 07/2021

ESTAGIARIA
SECRETARIA MU!
Barreto- SP
Atendimento pre
dividas dos clien

palestras, organiz

Periodo: 09/2015%

CURSO PRATICO

'nanter a organizagao da loja, garantindo a reposigao de produtos nas prateleiras,
atendimento ao cliente, incluindo negociagao de pregos e condigGes de
1cao ccm vendas on-line e presenciais, garantindo que as metas mensais

-18/12/2024

|
NICIPAL DE AGRICULTURA, ABASTECIMENTO E MEIO AMBIENTE —Pereira

sencial, telefdnico e on-line, recebendo pedidos e esclarecendo as principais
les, vnsutas aos produtos rurais com frequéncias. Participagao de reunides e
ar eventos e cursos, apresentar orgamentos de compras.

- 09/2lOl7

DE PILOTO AERAGRICOLA REMOTO

Habilidades e competéncias

Comprom
nedessida
conhecim
facilidade

etimento com as metas da equipe, comprometimento com as

des dos clientes, proatividade na busca por atualiza¢gdo dos

entos, total disponibilidade para viagens e visitas tecnicas de campo,
de comunicagado, seguranga e confianga ao abordar o cliente.




