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NATHÁLIA DA SILVA DE SOUZA 

RESUMO PROFISSIONAL 

Experiência de 3 anos a uando na área de vendas de produtos agropecuários, especializada na 
captação e manu ençã< dos clientes e na realização de vendas, fortes habilidades de persuasão 
e boa comunicaç o, ser do pro diversas vezes indicada como destaque do mês por superar as 
metas estabeleci as. 

1 Formacão Acadêmica 

AGRONQI IA 
► Facilidade Integradas de Três lagoas- Três Lagoas, MATO GROSSO DO SUL

► Engenheir agrônoma

Experiência Profissional 
VENDEDORA DE COM� ,CIO VAREJISTA 

TERRA FORTE AC ROPEI UARIA - Pereira Barreto- SP

Responsável por 11ante a organização da loja, garantindo a reposição de produtos nas prateleiras, 
e área de vendas atend mento ao cliente, incluindo negociação de preços e condições de 
pagamentos, atu ·ção cc m vendas on-line e presenciais, garantindo que as meias mensais 
estabelecidas. 
Período: 07 /202 • 18/1 /2024 

ESTAGIÁRIA 
SECRETARIA MU llCIPA' DE AGRICULTURA, ABASTECIMENTO E MEIO AMBIENTE -Pereira 
Barreto- SP
Atendimento preoencial telefõnico e on-line, recebendo pedidos e esclarecendo as principais 
dúvidas dos clien es, visitas aos produtos rurais com frequências. Participação de reuniões e
palestras, organi ar eve

f

tos e cursos, apresentar orçamentos de compras. 
Período: 09/201: - 09/ 017 

CURSO PRÁTICI) DE PIL TO AERAGRÍCOLA REMOTO 

1 Habilidades e competências 

Co1 hpron etímento com as metas da equipe, comprometimento com as 
ne essidades dos clientes, proatividade na busca por atualização dos 
cor hecim ntos, total disponibilidade para viagens e visitas técnicas de campo, 
fac !idade de comunicação, segurança e confiança ao abordar o cliente. 
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